
【お問い合わせ】愛知県中央信用組合

担当：鈴木
TEL：0566-41-3262（代表）

【個人情報取扱について】
ご記入いただきましたお客様の個人情報は、セミナーのお申込
に関する確認・連絡および経営情報・催物などのご案内を送ら
せていただく際に利用させていただきます。

貴社名 お取引先店 支店

役職 名前

ご住所 〒 －

TEL ( ) － FAX ( ) －

『 経営セミナー 』申込欄
下記ご記入の上、お取引店または下記までFAX願います。

⇒ FAX：0566－48－2504

今回の経営セミナーのテーマは『ポスト２０２０に向けた自社のビジョンづくり』です。
今後起こる大きな変化のポイントとして、２０１９年に訪れる３つの山（①東京オリンピック前夜（経済成長ピーク）
②世帯数ピーク ③消費税増税による駆け込み需要）と、そのあと２０２０年以降に訪れる３つの谷（①東京オリンピ
ック後の経済成長低下 ②世帯数ピークアウトによる市場縮小 ③消費税増税後の消費低迷）がございます。

企業は環境適応業と言われますが、大きな変化に対しても、環境の変化に応じた戦い方と自社の進むべき道が
明確になっている企業は必ずと言っていいほど業績を伸ばしています。皆様のビジョンは明確になっていますでしょ
うか。

今回は、株式会社タナベ経営の浜西 健太氏をお招きして、ビジョンの重要性と策定方法のポイントについてお伝え
いたします。経営者、後継者、経営幹部の皆さまへ、東証一部上場のコンサルティング会社が伝授するビジョンづくり
についてぜひ学びにきてください。

経営セミナーのご案内
２０２１年に向けた自社のビジョンづくり

～自社のあるべき姿を描く～

２０２１年に向けた自社のビジョンづくり

～自社のあるべき姿を描く～

主な講義内容

◆あるべき姿と現状のギャップを知る
◆それぞれの企業規模に応じたビジョン設定
◆定量面・定性面からビジョンを描く

平成３０年７月２５日（水）１５：００～１７：００
【 会場： 碧南商工会議所】

株式会社タナベ経営

大阪本部 ステージアップコンサルティング部

浜西 健太 氏

･募集人数 先着50名様･参加費 無料

入社以来４年連続で数々の賞を受賞し部内での売り上
げも常にトップ。常にお客様思考で、営業マンではなく
お客様の経営相談パートナーとして数々の経営者から
信頼を得ている。

また、心理カウンセラーの資格を取得し、経営とメンタ
ルヘルスケアの視点からお客様の経営を支えている。
多くのセミナー参加者から企業支援の依頼が絶えない。

経営セミナー前後に無料経営相談会を実施します！先着３社限定！（ご希望の方は担当窓口まで）


